
　本研修の講師は、営業職時代の初期においては、なかなか業績を出せなかったのですが、ハイパフォーマーの先輩や同僚の行動を観察して徹底的にマ
ネをして自身の工夫を加えた結果、営業職200人の中で業績1位を複数年にわたって出したご経験をお持ちです。更には、コンサルタントとして営業職
の支援や育成を行うようになってからも、しっかり業績を出せる方と出せない方との「言い換え（言葉の選び方と使い方）の技術」の工夫に差があるこ
とに気づき、その後1万人の営業職の業績アップに寄与してきました。本研修のプログラムは、それらを体系化＆簡略化したものになります。




