
　●　営業経験が少ない人でも、確実に売上が伸ばせるようになるノウハウ
　●　営業マン個人に頼るのではなく、チームで協力しながら売上を伸ばせるノウハウ
　●　個人の成功体験をチーム全員が共有して活かせるようになるノウハウ
をお伝えします。

本研修でお伝えする 『売れるしくみづくり』 のノウハウを組織に導入・定着させることができれば、
　●　営業チームの大半が営業未経験な方でも、たった１カ月で売れる営業チームに変わり始める！
　●　ベテランや好成績を残す営業マンの営業ノウハウをチーム全員が使えるようになる！
　●　ＢｔｏＢやＢｔｏＣ、ルート営業や新規開拓営業など顧客に関係なく、安定した売上を確実に上げられるようになる！

といったことが起こります。
新型コロナの影響や不況で営業成績が上がらない組織、業界全体が斜陽にある組織、営業マンひとり１人が疲弊している組織など、
あらゆる営業組織が抱える問題に対し、これ以上にない処方箋になります。
これまでとは全く違った 「手応えのある確実な一歩」 を踏み出したい方は、ぜひ本研修にお越しください！




